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ПМ.01. Ведение расчетных операций

1. Организация расчетов с использованием кредитных платежных карт (на примере коммерческого банка).
2. Рынок банковских карт в России: проблемы и перспективы развития (на приме (на примере коммерческого банка).
3. Операции банков с ценными бумагами (на примере коммерческого банка).
4. Роль и деятельность Банка России в системе страхования вкладов физических лиц (на примере коммерческого банка).
5. Совершенствование операций с банковскими картами (на примере коммерческого банка).
6. Использование банковских карт в системе удаленного доступа (на примере коммерческого банка).
7. Роль операций с банковскими картами в системе безналичных расчетов (на примере коммерческого банка).
8. Совершенствование организации работы по зарплатным проектам (на примере коммерческого банка).
9. Оценка современных технологий кассового обслуживания физических лиц (на примере коммерческого банка).
10. Оптимизация электронных систем расчетов (на примере коммерческого банка).
11. Повышение эффективности системы безналичных расчетов с использованием платежных карт в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
12. Особенности использования платежных карт в организации расчетов (на примере коммерческого банка).
13. Факторы развития операций с банковскими картами в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
14. Повышение роли банковских сертификатов как финансового инструмента привлечения денежных средств в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
15. Расчетно-кассовое обслуживание юридических лиц и методы повышения его эффективности (на примере коммерческого банка).
16. Анализ роли операций с банковскими картами в комплексном обслуживании клиентов (на примере коммерческого банка).
17. Перспективы развития организации работы коммерческого банка с юридическими лицами в современных условиях (на примере коммерческого банка).
18.  Перспективы развития банковских операций с использованием платежных карт в современных условиях (на примере коммерческого банка).
19. Организация приема и выдачи наличных денежных средств в кассе банка (на примере коммерческого банка).
20. Организация кассовых операций в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
21. Российская практика развития электронных банковских услуг на основе применения платежных карт (на примере коммерческого банка).
22. Зарубежный опыт внедрения платежных карт с целью увеличения банковской прибыли (на примере коммерческого банка).
23. Анализ ресурсной базы коммерческого банка, оценка расчетных операций (на примере коммерческого банка).
24. Организация пассивных операций коммерческого банка (на примере коммерческого банка).
25. Оценка активных операций коммерческого банка (на примере коммерческого банка).
26. Инновационные виды расчетных операций коммерческого банка (на примере коммерческого банка).
27. Эквайринговые операции коммерческого банка - эквайера по обслуживанию карт (на примере коммерческого банка).
28. Современные электронные услуги коммерческого банка (на примере коммерческого банка).
29. Инфляционные процессы и их влияние на деятельность коммерческих банков (на примере коммерческого банка).
30. Особенности осуществления гарантийных операций коммерческого банка (на примере коммерческого банка).
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ПМ.02. Осуществление кредитных операций

1. Организация, оформление и учет залоговых операций в банке (на примере коммерческого банка).
2. Выбор методики по определению кредитоспособности заемщика физического лица (на примере коммерческого банка).
3. Оптимальная оценка кредитоспособности при автокредитовании (на примере коммерческого банка).
4. Оптимизация кредитного процесса в коммерческом банке при выдаче потребительских кредитов для населения (на примере коммерческого банка).
5. Оптимизация и перспективы деятельности коммерческого банка в области кредитования физических лиц (на примере коммерческого банка).
6. Проблемы и перспективы автокредитования, способствующие повышению прибыльности банка (на примере коммерческого банка).
7. Оценка платежеспособности физических лиц как ключевой фактор влияния на прибыльность банка (на примере коммерческого банка).
8. Значение современных методов оценки кредитоспособности заемщиков физических лиц для минимизации кредитного риска (на примере коммерческого банка).
9. Кредитование в форме овердрафт и кредитной линии как эффективные модели кредитования юридических лиц (на примере коммерческого банка).
10. Особенности и проблемы кредитования частных клиентов (на примере коммерческого банка).
11. Современные методики работы с потенциальными заемщиками на этапе принятия решения о выдаче кредита в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
12. Оптимальная оценка кредитоспособности клиента физического лица при выдаче ипотечного кредита в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
13. Современное состояние и перспективы развития рынка жилищного ипотечного кредитования (на примере коммерческого банка).
14. Особенности организации ипотечного жилищного кредитования (на примере коммерческого банка).
15. Пути снижения кредитных рисков при ипотечном кредитовании в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
16. Оптимизация системы кредитования физических лиц в коммерческом банке в современных условиях (на примере коммерческого банка).
17. Специфика и эффективность рефинансирования ипотечных кредитов в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
18. Роль государственных программ ипотечного кредитования в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
19. Финансовый механизм системы ипотечного кредитования в условиях пандемии (на примере коммерческого банка).
20. Использование практического опыта коммерческого банка в повышении качества программ ипотечного кредитования в современных условиях (на примере коммерческого банка).
21. Особенности, проблемы и перспективы кредитования малого и среднего бизнеса в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
22. Потребительское кредитование в коммерческом банке как перспективное направление деятельности (на примере коммерческого банка).
23. Эффективность применения различных методик рейтинговых критериев при оценке кредитоспособности клиентов коммерческого банка (на примере коммерческого банка).
24. Современное состояние и перспективы развития лизинговых операций в коммерческом банке в период пандемии (на примере коммерческого банка).
25. Оптимизация автокредитования как инструмент повышения эффективности деятельности коммерческого банка (на примере коммерческого банка). 
26. Минимизация кредитного риска с помощью современных методов оценки кредитоспособности заемщиков-физических лиц (на примере коммерческого банка). 
27. Работа с проблемными кредитами в рамках совершенствования кредитной политики (на примере коммерческого банка).
28. Управление ликвидностью банка с помощью межбанковского кредитования (на примере коммерческого банка).
29. Современные особенности методов минимизации кредитных рисков (на примере коммерческого банка).
30. Организация кредитования юридических лиц (на примере коммерческого банка).
31. Оптимизация кредитного портфеля коммерческого банка с целью увеличения банковской прибыли (на примере коммерческого банка).
32. Организация автокредитования в условиях пандемии (на примере коммерческого банка).
33. Организация ипотечного кредитования при дистанционном режиме обслуживания (на примере коммерческого банка).
34. Современная российская практика использования способов обеспечения возвратности кредита и ее оценка (на примере коммерческого банка).
35. Факторинг и форфейтинг в современной банковской практике (на примере коммерческого банка).
36. Особенности организации лизинговых операций в современных условиях (на примере коммерческого банка).
37. Качество обеспечения ссуды как критерий кредитного риска (на примере коммерческого банка).
38. Роль мониторинга в процессе кредитования с целью минимизации кредитного риска (на примере коммерческого банка).
39. Особенности организации целевого кредитования (на примере коммерческого банка).
40. Организация кредитования частного сектора при дистанционном режиме обслуживания (на примере коммерческого банка).
41. Современные способы оценки платежеспособности и кредитоспособности заемщика (на примере коммерческого банка).
42. Особенности кредитования корпоративных клиентов в период пандемии (на примере коммерческого банка).
43. Оптимизация кредитования различных категорий населения на современном этапе (на примере коммерческого банка).
44. Управление кредитными рисками на современном этапе при дистанционном банковском обслуживании (на примере коммерческого банка).
45. Страхование как инструмент обеспечения возвратности кредита (на примере коммерческого банка).

ПМ 03 Выполнение работ по одной или нескольким профессиям рабочих

1. Организация эффективных продаж кредитных продуктов в условиях пандемии (на примере коммерческого банка).
2. Проблемы и перспективы реализации депозитных и сберегательных сертификатов (на примере коммерческого банка).
3. Депозитные операции банка как основа формирования банковских ресурсов (на примере коммерческого банка).
4. Оценка способов и методов продвижения банковских продуктов и услуг в условиях пандемии (на примере коммерческого банка).
5. Основы рекламной стратегии продвижения банковских продуктов в сфере кредитования юридических лиц (на примере коммерческого банка).
6. Стратегия и тактика продвижения банковских продуктов в сфере кредитования физических лиц (на примере коммерческого банка).
7. Перспективы развития альтернативных каналов обслуживания клиентов коммерческого банка в современных условиях (на примере коммерческого банка).
8. Совершенствование методов продвижения банковских продуктов в современных условиях (на примере коммерческого банка).
9. Преимущества и перспективы развития Home Banking (на примере коммерческого банка).
10. Анализ инвестиционных банковских продуктов (на примере коммерческого банка).
11. Совершенствование депозитной политики коммерческого банка (на примере коммерческого банка).
12. Продвижение банковских продуктов и услуг при альтернативных каналах обслуживания (на примере коммерческого банка).
13. Оценка качества банковских продуктов и услуг (на примере коммерческого банка).
14. Управление продуктовой линейкой коммерческого банка (на примере коммерческого банка).
15. Оценка роли бренда в продвижении банковских продуктов (на примере коммерческого банка).
16. Организация использования технологий интернет-банкинга в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
17. Анализ и организация эффективных продаж депозитных продуктов в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
18. Организация дистанционного банковского обслуживания физических лиц как перспективного направления банковского бизнеса (на примере коммерческого банка).
19. Использование ресурсов интернет-банкинга в системе банковского обслуживания (на примере коммерческого банка).
20. Роль дистанционного банковского обслуживания корпоративного бизнеса в период пандемии (на примере коммерческого банка).
21. Повышение качества обслуживания клиентов держателей дебетовых карт в коммерческом банке (на примере коммерческого банка).
22. Анализ линейки кредитных продуктов для юридических лиц (на примере коммерческого банка).
23. Анализ линейки кредитных продуктов для населения (на примере коммерческого банка).
24. Работа коммерческого банка с юридическими лицами: оценка качества и перспективы развития услуг (на примере коммерческого банка).
25. Работа коммерческого банка с физическими лицами: оценка качества и перспективы развития услуг (на примере коммерческого банка).
26. Анализ операций с кредитными картами (на примере коммерческого банка).
27. Оценка качества банковского обслуживания (на примере коммерческого банка).
28. Сравнительный анализ тарифных планов РКО (на примере коммерческого банка).
29. Оценка практики использования cross-selling (на примере коммерческого банка).
30. Особенности пакетирования банковских продуктов для частных лиц (на примере коммерческого банка).
31. Оценка системы интернет-банкинга как способа ДБО (на примере коммерческого банка).
32. Анализ уровня сервиса Private banking (на примере коммерческого банка).
33. Оценка использования различных форм продвижения банковских продуктов (на примере коммерческого банка).
34. Оценка развития банковских программ лояльности (на примере коммерческого банка).
35. Анализ различных видов банковской рекламы как способа продвижения банковских продуктов (на примере коммерческого банка).

ВКР как стартап
1. Стартап-проект по открытию МФО с нуля - тонкости регистрации бизнеса»
2. «Стартап-проект по открытию обменника валют - поэтапная инструкция»
3. [bookmark: _GoBack]«Стартап-проект по созданию сайта - сервиса по подбору кредита»
4. «Стартап-проект по созданию коллекторского агентства»
5. «Стартап-проект по открытию агентства по страхованию кредитных продуктов»


